
Auto Plus

TÜV SÜD Retail Center –
einfach die clevere Lösung.

TÜV SÜD Auto Plus GmbH

Optimieren Sie Ihre Prozesse –
senken Sie Ihre Kosten.

Bis zu 50.000 w und
mehr pro Jahr sparen.



Sie halten die Lösung in Ihrer Hand.
Händler reduzieren die Standzeiten.
Wer mit Gebrauchtwagen handelt, weiß:
Die Wege vom Gebrauchtwagen-Ankauf
bis zum -Verkauf sind immer dieselben.
Das Fahrzeug muss bewertet, aufbereitet
und in den Verkaufsprozess zurückgeführt
werden. Das kostet Zeit. Das erhöht die
Kosten. Standzeiten von 40 Tagen vom
Ankauf bis zur Verkaufspräsentation sind
keine Seltenheit.

Veranschlagt man nur 22 v* pro Standtag,
summieren sich die Kosten pro Fahrzeug
durch Standzeiten auf 800 bis 1.000 v.

Die Aufbereitung eines Gebrauchtfahr-
zeugs in einem TÜV SÜD Retail Center
verkürzt die Time-To-Market-Phase auf
unter 10 Tage – inkl. Abholung und Liefe-
rung per Spedition. Die Einsparpotenziale
liegen im fünf- bis sechsstelligen Bereich.

* Quelle: kfz-betrieb online Mai 2009

Leasingnehmer senken die Rückgabekosten.
Es ist unumstritten: Jedes Leasingfahrzeug
weist nach einer Laufzeit von drei Jahren
Gebrauchsspuren auf. Diese reichen von
kleineren Lackschäden und Kratzern bis
hin zu ordentlichen Dellen. Die Beseitigung
der Spuren stellt Ihnen die Leasinggesell-
schaft nach Fahrzeugrückgabe in Rech-
nung.

Eine Analyse von TÜV SÜD ergab, dass
die durchschnittlichen Rücknahmekosten
bei einem dreijährigen Leasingfahrzeug
im Jahr 2009 rund 990 v betrugen.

Die Aufbereitung eines Leasingfahrzeugs
in einem TÜV SÜD Retail Center reduziert
die Kosten pro Fahrzeug um mindestens
250 w. Das bedeutet bei einer Flotte von 200
Autos eine Kostenersparnis von mindestens
50.000 v.



Fahrzeug-
rückgabe4

So funktioniert die Zusammenarbeit
mit dem TÜV SÜD Retail Center:
Im TÜV SÜD Retail Center erfolgt der gesamte Prozess der Fahrzeugaufbereitung – von
der Fahrzeugannahme über die Fahrzeugbewertung, Fahrzeugabmeldung, Fahrzeugaufbe-
reitung bis zur Fahrzeugrückgabe. Durch den standardisierten Prozess wird die Qualität
der Fahrzeuge erhöht. Die Aufbereitungskosten lassen sich enorm reduzieren.

Hereinnahme des Fahrzeugs
Die Fahrzeuganlieferung erfolgt über eine
Spedition oder durch den Auftraggeber.
Sind Sie Leasingnehmer, kann auf Wunsch
die Übergabe des neuen Leasingfahrzeugs
direkt im Anschluss an die Rückgabe des
Gebrauchtfahrzeugs im TÜV SÜD Retail
Center erfolgen.

Zustandsermittlung
Nach der Entgegennahme des Fahrzeugs
übernimmt ein TÜV SÜD-Mitarbeiter die
Schadenermittlung, die Ermittlung der
Minderwerte und der Smart Repair-Kosten.
Sie erhalten:
- die Höhe der Reparaturkosten zu Auto-

haus-Werten
- den Minderwert (abhängig von Alter/

Laufleistung des Fahrzeugs)
- die Reparaturkosten durch Smart

Repair

- eine Gegenüberstellung des Minderwertes
sowie der Smart Repair-Kosten

Fahrzeugaufbereitung
Die Fahrzeugaufbereitung verläuft nach
vereinbarter Entscheidungsmatrix:
- Fahrzeug wird in die Waschhalle und

anschließend in die Abteilung für Smart
Repair übermittelt

- danach erfolgt die Weiterleitung in die Ab-
teilung für Dellendrücken und Lackierung

- optische Aufwertung des Fahrzeugs

Fahrzeugrückgabe
Nach der Fahrzeugaufbereitung werden
die Fahrzeuge für die Rückgabe aufbe-
wahrt. Eine längerfristige Fahrzeuglage-
rung ist auf einem separaten Platz möglich.
Gerne übernehmen wir auch direkt die
Rückgabe Ihrer Leasingfahrzeuge an den
Leasinggeber.
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www.tuev-sued.de/autoplus
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TÜV SÜD Auto Plus GmbH
Tränkestraße 11
70597 Stuttgart
Tel.: 0711 722084 – 21
Fax: 0711 722084 – 49
E-Mail: autoplus@tuev-sued.de

Auto Plus

Ihre Vorteile auf einen Blick
Vorteile für Mega-Dealer, Autohäuser
und/oder Werkstätten:

Sie entlasten sich und Ihre
Mitarbeiter.
Sie steigern Ihren Gewinn.
Sie reduzieren die Standtage.
Sie verbessern Ihre Liquidität.
Sie steigern die Time-to-Market-Phase.
Sie erhöhen die Qualität Ihrer Fahrzeuge.

Vorteile für Sie
als Leasingnehmer:

Sie senken die Rückgabekosten
Ihrer Fahrzeuge.
Sie haben keine Zusatzarbeit.
Durch die mögliche Zusammenarbeit
mit unserem Schwesterunternehmen,
der FleetCompany, sichern Sie sich
eine bessere Markt-Transparenz.


